


| dette hummer:

I forrige nummer av Sosialgkonomen ble reklamen
tatt opp til debatt i en artikkel av Forbrukerradets
leder Bjorn Gulbrandsen og emnet ble dessuten be-
handlet pa lederplass. Sivilgkonom Sverre Thon har
et annet syn pa reklamen og redegjor for dette i en
artikkel pa side 2.

Redaksjonen har inntrykk av at kjennskapet til
vart naboland Island er heller darlig. For a rette pa
dette har vi fatt konsulent Rolf Thodesen til 4 gi en
kort oversikt over Islands nwringsliv og okonomi,
(side 4). Thodesen har sammen med herrene Szters-
dal og Sivle Tveite arbeidet med et langtidsprogram
for Island.

Kjell Salbu har pa side 8 et innlegg om jordbru-
lets avsetningspolitikk og produsentenes selvbeskat-
ning foranlediget av en interpellasjonsdebatt i Stor-
tinget.

Eksamen til 1. avdeling av @konomisk Embetsek-
samen hosten 1961 gjaldt et stadig aktuelt tema. Pa
side 9 gjengir vi Berit Haraldsens besvarelse under
tittelen: Reduksjon av lopende importoverskott,

I lederartikkelen behandler vi denne gang opera-
sjonsanalysen og i tilknytting til dette kommer As-
bjorn Borg med noen notater om Monte Curlo-meto-
den pa side 12.

Sosialgkonomenes lennsvilkar interesserer vel de
fleste av vare lesere. Pa side 14 gir Idar Moglestue
en orientering om lonnsstatistikken for sosialekono-
mer i september 1961.

Studentredakteren svinger riset over de sosialgko-
nomiske studenter som han mener er fagidioter (3.
omslagsside). — En paminnelse for noen og enhver?

Medarbeidere i dette hummer

Sverre Thon, siviloskonom, leder av Opplysnings-
instituttet for Fritt Neeringsliv.

Kjell Salbu (c.o. 1953), Opplysningskomiteen for
jordbrukspolitiske spersmal. (For nzrmere oriente-
ring kan nevnes at Opplysningskomiteen ble dannet
i 1958 og innenfor sitt arbeidsomrade representerer
den private engroshandels organisasjoner sammen
med deler av privat foredlingsindustri og detaljhan-
del innenfor naringsmiddelsektoren).

Berit Haraldsen, stud. oecon.

Idar Moglestue (c.o. 1952), byrasjef i Statistisk
Sentralbyra.

Asbjorn Borg (c.o. 1956), konsulent i Forbruker-
radet.
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OPERASJONSANALYSEN

Da engelskmennene like for krigen hadde wtviklet
radar, sto de overfor det meget vesentlige problem:
hvordan skulle denne nyskapte teknikk utnyttes best
mulig ? De militeere eksperter var antakelig klar over
at de her hadde fdatt et middel til d effektivisere tra-
disjonelle forsvarstiltalk, men hvordan?

Problemene ble lost i samarbeid med de viten-
skapsmenn som hadde utviklet radaren. Losningen
var formodentlig vellykket, for slik «operational ana-
lysis» eller «operations research» ble snart fast or-
ganisert i det engelske forsvar, og ideen har senere
spredd seg. Etter at krigen var slutt, begynite arbei-
det med d finne sivil anvendelse av operasjonsana-
lysen.

Ogsd i Norge er arbeidet med sivil operasjonsana-
lyse tatt opp, og sd vidt vi kjenner til har det ogsd
vert gjort forsek med operasjonsanalyse i forsvaret.
Innen Polyteknisk Forening er det en egen medlems-
gruppe som heter Norsk Operasjonsanalyseforening,
hwor medlemmene har forskjellig faglig bakgrunn:
fysikere, matematikere, sivilingeniorer, sivilokono-
mer, sosialokonomer etc. Den opprinnelige ide med
operasjonsanalyse var 6 lose et problem ved lagor-
beid, hvor lagets medlemmer hadde forskjellig faglig
bakgrunn. Det er kanskje et filosofisk sporsmdl om
en enkelt konsulent kan wutfore operasjonsanalyse i
egentlig jorstand? Er det selve den standardiserte
teknikk ved problemlosninger som er operasjonsana-
lyse, eller er det den opprinnelige arbeidsmetode ved
lagarbeid ?

Fra tid til annen ser vi generelle artikler i norske
fagtidsskrift om operasjonsanalyse, eller mer spesi-
clle artikler om enkelte metoder som har fdtt anven-
delse innen operasjonsanalysen. Mange okonometri-
kere og statistikere vil sikkert fole at endel av det
som presenteres som operasjonsanalyse er gammelt
lijent stoff. Det forhindrer imidlertid ikke at opera-
sjonsanalysen kan ha en selvstendig verdi, hvis det
kan vises til at det er oppnddd Ipsninger pa praktiske
problem som ikke like lett kunne veert funnet hvis

arbeidet var lagt opp pd tradisjonelle bedriftspokono-
miske-, statistiske- eller okonometriske metoder.

Det er ikke de generelle artiklene som kan gi
eparasjonsanalysen noe selvstendig renomé, det er
de praktiske resultater. De som arbeider som opera-
sjonsanalytikere burde defor ha en sterk oppfordring
til a berette for den ivteresserte almenhet om prak-
tisk bruk av operasjonsenalyse. I England og USA
fins det egne tidsskrift for operasjonsanalyse, og i
disse finnes fra tid til annen beretninger om faktisk
anvendelse: beskrivelse av hovedpoengene i et pro-
blem, diskusjon av metoder for losning av problemet
og en analyse av resultatet. Her i Norge har vi sett
sveert lite, eller ingenting, til slike «case-stories».

Selvsagt kan det innvendes at den enkelte bedrifts
eller institusjons interne dala og problem ikke kan
offentliggjores. Bortsett fra at vi tror norske be-
driftsledere er unedig forsiktige pd dette omrdde,
skulle det i de fleste tilfelle ikke vere forbundet med
seerlige vanskeligheter d gi beretningen en slik form
at det er umulig d identifisere bedriften.

Vi har inntrykk av at mange hor vert interessert
i operasjonsanalyse, men har mistet interessen av
mangel pd informasjon om dens praktiske brukbar-
het i Norge. For det er genske pd det rene at det
ikke nytter med henvisninger til operasjonsanalysens
anvendelighet i de store olje-konserner etc. og i de
store forsvars-systemer i utlandet. Vi vil vite til hva
og hvordan den kan anvendes i Norge.

Lineer programmering er en av de matematiske
metoder operasjonsanalytikerne har «tatt patent pd».
Her hjemme har det vert nedlagt et stort arbeid pd
dette felt ved Sosialokonomisk Institutt ved Univer-
sitetet i Oslo. Men vi ville snarere kalle dette makro-
okonomisk planlegging, eller okonometri enn opera-
sjonsanalyse. Hva som er hva kan selvsagt diskute-
res, men det dreier seq i alle fall om forskningspro-
sjekter som i formdl og metode daterer seg mye len-
ger tilbake i tiden enn operasjonsanalysen. Eller
kanskije operasjonsanalytikere har annektert Gossen,
Walras, Pareto og de undre «gamlekara» 0gsd?



Et annnet syn pa reklamen

Av sivilskonom Sverre Thon

I lederartikkelen i «Sosialgkonomen» nr. 2 for i ar
hevdes det at det er «gjort lite eller ingen ting for &
innarbeide reklamen i den generelle frikonkurranse-
teorieny, og at utviklingen av den moderne merke-
varekonkurransen med storre vekt pa varenes ytre
kjennetegn, og tilsvarende mindre vekt pa pris og
kvalitet, har «skapt et annet gkonomisk system enn
det teoriene for fri konkurranse og regulert marked
gjelder for.»

Jeg er enig i dette. P4 dette omrade later det til at
utviklingen har lept fra teoriene, og at situasjonen
ikke er — som «Sosialgkonomen» antyder — at «de
tradisjonelle teorier» er i ferd med & bli virkelighets-
fjerne ved at man fortolker dem slik at de passer til
«den endrede konkurransesituasjon», og derved lite
brukbare til 4 forstd det som skjer og til & gjore
«gode forcasts», men at de faktisk allerede er vir-
kelighetsfjerne. Vi far hape at den debatt som har
oppstatt, bl. a. omkring reklamen og den moderne
markedsforingsteknikk, vil kunne rette pa disse for-
hold. Jeg samstemmer med «Sosialgkonomen» i hapet
om at emnet blir viet den faglige interesse som det
fortjener. Det er synd at ingen norsk sosialgkonom
har viet seg denne store oppgaven.

Dermed er det ikke sagt at den moderne reklame-
teknikk er et sesam-sesam eller om man heller vil —
den rene svartemannskunst. De som er engasjert i
reklamebransjen, har selvsagt en tendens til 4 over-
vurdere dens positive sider og samfunnsmessige for-
tjenester. Men nar det gjelder overdrivelser, har jeg
inntrykk av at de som stiller seg skeptisk overfor
reklamen, for ikke & si fullstendig negative, ligger
godt an i konkurransen.

Det gjelder for det forste det rent kvantitative: |
«Sosialgkonomen»s lederartikkel opplyses det at det
arlig brukes ca. 720 mill. kr. til reklame i Norge. Jeg
har ikke sett dette tallet for, og det synes & ligge
hoyt. La g& med det. Det er i alle fall mange penger
det dreier seg om. Men for det forste utgjer de ikke
mer enn ca. 2 prosent av nasjonalproduktet, og for dex
annet er det pavist at denne relasjon f. eks. i Eng-
land, har forandret seg meget lite siden «de god-
gamle dager» da ingeen hadde funnet pa & betrakte
reklamen som et samfunnsproblem.

Under behandlingen av nettopp dette hva reklo-
men koster, sa Forbrukerradets leder i det foredrag
som star gjengitt i samme nummer av «Sosialgkono-
men», at han var klar over at annonseinntekten er
en del av inntektsgrunnlaget for aviser, tidsskrifter
osv., men avsvekket med en gang dette argument veil
a foye til at annonseinntektene ikke er nettoinntek-
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ter for disse. Det er selvsagt riktig, men vi ville nok
fa se en merkbhar forskjell pa avis- og tidsskriftmar-
kedet hvis annonseinntektene skulle falle bort.

«Sosialgkonomen»s lederartikkel gir nok et bevis
p& den tendens til overdriving av reklamens omfang
og betydning som gjer seg gjeldende blant mange i
dag:

«Vi har lyst til & komme med en utfordring: Vi
har inntrykk av at det satses mer pa a selge et pro-
dukt enn pa & utvikle produktet. Vi kan se p& annon-
sene for ledige stillinger, det gar i salgsmann, salgs-
ingenigr, salgskraft (hva nd det er for noe), salgs-
kkonsulent (det vi i gamle dager kalte handelsreisen-
de), direkteselgere; marketing, sales promotion, pub-
lic relations og andre magiske betegnelser. Men hvor
ofte sporres det etter kvalifisert ingenier for pro-
duktutvikling, statistiker til arbeid med opplegg og
wjennomfeing av kvalitetskontroll, laboratorieingec-
nior til arbeid med sammenlignende kvalitetsunder-
sokelser av egne og andres produkter?»

Jeg tok imot utfodringen og kastet meg over spal-
tene for «Stilling ledig — Menn» i Aftenposten for
24. februar. De innholdt 21 tilbud til ingenierer og,
cller teknikere og 9 tilbud til salgsmenn av forskje!-
lige kategorier.

I sitt foredrag anferte Bjorn Gulbrandsen mot
reklamen at dens bestrebelser pa a stimulere etter-
uporselen «er i direkte strid med virkningene av de
tiltak, bl. a. kredittinnstramninger, som er satt i
gang nettopp for & redusere ettersporselen» i den
konjunktursituasjon vi befinner oss i na. Til det er a
«1 at private neringsdrivende naturligvis, som alle
andre grupper av befolkningen, vil forseke a gjorc
det best mulig ut av den situasjon som til en hver
tid foreligger. Det at vi i den senere tid har hatt et
kjopepress, har ikke forhindret f. eks. fagorganisa-
sjonene i & fremme tildels ganske betydelige lonng-
krav. Jeg bebreider ikke organisasjonene for det. Og-
sd i et ikkeregulert samfunn ma det vere statens
oppgave a sorge for generell balanse i tilbuds- o7
cttersporselsforholdene, bl. a. gjennom sine penge-
og kredittpolitikk. Man kan ikke vente at én gruppe
i samfunnet vil renonsere og lepe den risiko at an-
dre grupper utnytter situasjonen til sin egen fordel.

Dette gjelder ogsa argumentet om at «Avertering
som simpelthen har til formal a4 holde pa marked:-
andelen ma betraktes som et rent spill av gkonomis-
ke ressurser nar ressursene pa forhand er tilfreds-
stillende utnyttet». En «markedsandel» er som regel
ikke noe man har, en kvote, men noe man ma sliss



for hver eneste dag. En bedriftsleder som merker at
hans bedrift er i ferd med & bli trykket ut av mar-
kedet, gjor hverken samfunnet, sine leveranderer,
lgnnsmottagerne eller seg selv noen tjeneste ved &
legge hendene i skjodet og la det g& den veien hena
sparker. Det er mange av de beste av vare navaeren-
de bedrifter som har gatt igjennom slike krisesitua-
sjoner, og de mi stadig vaere forberedt pa nye, ikke
minst under de skjerpede konkurranseforhold vi gar
imote.

Nar konkurransen er skarp, vil det ofte veere ned-
vendig & konkurrere pid det som kan synes & veare
betydningslgse marginale. At konkurransen i pris
og kvalitet kommer i bakgrunnen, er i seg selv ikke
verd en tare. Det kan bety at konkurransen allerede
har virket sa lenge og sa effektivt pa disse felter, at
tilbyderne erkjenner at man der ikke lenger har noe
4 g4 pa. Da kommer «de marginale produktdifferan-
ser» og «appellere til folelser og smak, sosiale motiver
osv.» inn i bildet.

Vi tar alle — reklamens folk ikke minst — av-
stand fra direkte villedende og usmakelig reklame.
Men vi ma jo ogsd kunne forutsette en viss grad av
sunn fornuft og demmekraft blant forbrukerne. Per-
sonlig har jeg lite tilovers for folk som kjeper bil for
<& styrke kreditten», og enda mindre tiiovers for de
hilprodusenter og -forhandlere som baserer sin rekla-
me pad dette motiv. Men verre enn verst synes jeg de
er som uten videre gar ut fra at folk flest lar dette
vere avgjorende for om de skal kjepe bil og hva
slags bil de skal kjope. Det er en undervurdering av
menigmanns psykiske habitus som jeg vil karakteri-
sere som rent snobberi.

Forbrukerveiledning slik som Forbrukerradet dri-
ver her i landet, er en fin ting, men la det ikke bli
slik at folk blir stemplet som idioter dersom de ikke
folger veiledernes preferanser. «Bruksmessig betyd-
ning» skal ikke veere den eneste norm. Det er jo ogsa
noe som heter kjopelyst og forbrukerglede. Forbru-
kerne skal ikke bare ha frihet til & velge fonuftig.
De ma ogsa ha frihet til & velge ufornuftig, enten de
na vet hva de gjor eller ikke. I det siste tilfellet vil
valget kanskje vaere en lerepenge som setter adskil-
lig storre merker etter seg enn all verdens forbruker-
rapporter vil kunne gjore.

Herr Gulbrandsen nevnte savidt dette med at rek-
lamen «smykker» gater og veier. Jeg har inntil gan-
ske nylig betraktet dette som et argument mot rekla-
men, inntil jeg opplevde det som vel for mange rekla-
meskeptikere m& fortone seg som litt av et paradis,
nemlig en storby i et kommunistisk land. T Beograd
finnes det neer sagt ingen annen form for reklame
og aktiv salgsinnsats enn propagandaen for presi-
dent Tito og systemet. Ingen store flotte butikkvin-
duer, plakattavler og -seyler, neonlys osv. Bare gra
sten og gra mennesker. Kanskje like lykkelige som
oss, det er sd, men sulteforet etter vir madlestokk.
Her var alt innrettet pa de elementzre behov og det
bruksmessige. Ingen overfledig luksus, ingen tegn
pa initiativ og konkurranse. Beograd forekom meg
4 veere en dod by, og det kunne ikke vaere annet enn
systemets skyld, det systemet som bl. a. ikke har
noen plass for reklame og salgsinnsats.

Og sa var det til slutt argumentet om «den sulte-
forede staten». Det er «ikke vanskelig & finne eksem-

pler hvor det er apenbart at nytten av okte utgifter
til fellesforbruk synes langt sterre enn nytten til
gking i privatforbruk», sa Bjern Gulbrandsen, og
fortsatte: «Det gjelder vel forst og fremst innen
samferdelsessektoren og den sosiale sektoren i sam-
funnet —.»

Poenget er apenbart det at reklamen bidrar til &
pke privatforbruket pa fellesforbrukets bekostning.
(Vi kjenner det igjen fra Galbraiths «Affluent Soci-
cty».) Folk raser over de hoye skattene, men beta-
ler gladelig heye priser for fjernsynsapparater og
halefinnebiler. Og det er altsa reklamens skyld.

Dette er det svakeste argument jeg hittil har sett
mot reklamen. Forholdet er jo det at stat og kommu-
ne far bevilget det de trenger til dekning av felles-
forbruket, mens de private bedrifter ma kjempe for
hver krone av sin inntekt. Takket vaere dette har det
offentlige kunnet gke sin andel av nasjonalinntekten
til omtrent det dobbelte av det den var fer krigen.
Men ser man litt nermere pa hva stat og kommune
bruker skattyternes penger til, kan man finne nok
av eksempler pa sloseri som ikke p& noen mate stér
tilbake for det som forekommer ved fremstilling av
«marginale produktdifferanser» i de private bedrif-
ter. Jeg nevner i fleng: Opp- og igjengraving av gref-
ter for vannledninger, kloakkledninger, telefonkabler
osv. i byenes gater, skolebygg som blant annen luk-
sus har derer som er s tunge at elevene ikke selv kan
4pne dem, gamlehjem som er s& fine at beboerne
vantrives, sykehus son. koster mer pr. seng enn en
normal familieleilighet, ambassader og delegasjoner
i utlandet som gjor lite og forbruker meget, statlige
underskuddsforetagender som har tapt enhver sosial
eller militer betydning, og hjelp til utviklingsland
som mottagerne selv ryster pd hodet av. Det er etter
min mening ikke det minste rart at s& mange synes
at de selv er bedre forvaltere av de penger de tjener
ved sin egen innsats, ernn stat og kommune.

Forbrukerradets leder driver politisk balansekunst
i forbrukernes navn. Men hvor var han da Kjott- og
fileskesentralen solgte billigkjott til Russland? Ak-
septerte han pistanden om at kjettforbruket i Norge
ikke kan okes ved & sette ned prisene?

Bjorn Guldbrandsen innledet sitt foredrag ved &
tilkjennegi en ganske positiv innstilling til reklamen:
«La meg som utgangspunkt fa lov & presisere at det
vel ikke er mange som vil benekte at reklamen har
spilt en vesentlig rolle for det gkonomiske fremskritt
i de siste 50—60 ar», sa han, og fortsatte: «Rekla-
men har gitt grunnlag for massesalg og massepro-
duksjon og derved ogsé for billige varer pa en rekke
omrader.» Resten av foredraget er imidlertid lite
preget av et slikt positivt syn.

Det er klart at det finnes god og darlig reklame,
akkurat som det finnes god og darlig litteratur. Jeg
kan forstd at Forbrukerradets leder ser det som en
oppgave & sli ned pa alle former for darlig reklame,
og med darlig tenker jeg da pa former for reklame
som kan ha betenkelige virkninger «sett fra samfun-
nets synspunkt — og sett fra den enkelte forbrukers
synspunkt». Men resten av Guldbrandsens foredrag
var mer et generaloppgjor med reklamen som funk-
sjon enn en slik ugressutrydder. Det beklager jeg,
fordi det derved ikke bidro noe vesentlig til avkla-
ring av problemene pa dette omrade.



Hoy produktivitet

Kort oversikt over

Av cand. oecon.

Litt om naturforholdene.

I Island er naturforholdene mindre karrige enn det
som jeg, og sannsynligvis de fleste med meg, har
gjort seg refleksjoner om pa forhand.

Riktig nok har Island sine isbreer og sin lava-
mark, og riktig nok kan naturen i mange omrader
virke temmelig o@dslig. Innlandet minner séledes ofte
om norsk heyfjell selv i omréder som ikke ligger
serlig heyt, og ogsi i kyststrokene finnes det ut-
strakte omrader med lavamark hvor det er heller
langt mellom gress-strd og annen vegetasjon. Men
overflaten i landet bestar ikke bare av hvite breer
og grabrun lava. Island har ogsa store vidder av
gresskledt land. Slike gresskledte vidder finner man
forst og fremst i dalferene i Nord-Island og i kyst-
omradene i den sydvestlige del av landet.

I klimatisk henseende kan Syd-Island sammenlik-
nes med Vestlandet hos oss, mens Nord-Island kan
sammenliknes med Nordland fylke. Sammenlikningen
er kanskje ikke helt treffende for jeg tror nok at
ihvertfall sommertemperaturene er noe lavere pa Is-
land enn i Norge. Naboskapet med polarregionene er
dessuten mer brysomt for Nord-Island enn det er
for vart Nordland fordi det hender at is fra pol-
traktene driver inn til kysten cg legger seg til ro
der for hele eller deler av sommerhalvaret. Denne is-
barrieren pavirker selvsagt klimaet i de tilstotende
landomrader, og uar for jordbruket blir det uunngée-
lige resultat.

Drivisen er en plage som i vart arhundre bare har
meldt seg i et eneste ar. S&vidt jeg husker det ble
fortalt, skjedde det i 1918. Men i historisk tid har
Island hatt perioder da drivisen var en arviss gjest
og da uar pa uar feorte til hunger og ded over store
deler av landet.

Island er landet hvor varmtvannet bobler opp av
jorden og hvor en av de mange vulkaner trer i akti-
vitet fra tid til annen. Men det syder ikke av varmt-
vann og damp hvor man snur og vender seg. Varmt-
vannsforekomstene er konsentrert i ncksa snevre om-
rader, og mellom hvert av disse varmtvannsomrade-
ne er det ofte avstander pa adskillige mil. Reykjavik-
omradet er serlig rikt pa slike varmtvannsforekom-
ster, men det vannet som brukes i husoppvarmingen
i byen ma likevel fores i ledninger fra kilder som
ligger om lag 2 mil fra Reykjaviks sentrum. I enkelte
deler av landet slik som f. eks, i @st-Island kan man
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kjore i mil etter mil uten & se noen antydning til var-
me kilder.

I vulkanene har islendingene et bade fascinerende
og farlig naboskap. De skal by pa et uforglemmelig
skue nar de har utbrudd, men fram gjennom historien
har islendingene ogsé mattet betale dyrt for dette
naturens skuespill.

De odeleggelser som vulkanene forarsaker har bare
i liten utstrekning noen direkte sammenheng med
lavastrommene, og heller ikke askeregnet er sa kon-
gsentrert at det gjer noen storre skade hverken pa le-
vende vesener eller bygninger. Jdeleggelsene gar i
forste rekke ut over gress og annen plantevekst. For-
holdet er at praktisk talt alt planteliv bukker under
for et askelag pa fa sentimeters tykkelse, cg etter ¢t
enkelt vulkanutbrudd kan jordbruksarealene i miles
omkrets bli omdannet til det rene erkenland.

Til alt hell for jordbruket ligger de aktive vulka-
nene som regel inne i eller i utkanten av det ubebod-
de innlandet, og dersom vindretningen er gunstig
kan odeleggelsene bli minimale. Katastrofe blir det
derimot nar vinden forer askeregnet med seg over
de gode jordbruksstrek. Dette har hendt gang pa gang
i historisk tid, og i de pafelgende hungersperioder
har tusentall av landets innbyggere sultet ibjel.

Blant vulkaner som islendingene gir serlig akt pa
ma Hekla og Katla i den sydvestlige del av landet
nevnes i forste rekke. Ved Heklas siste utbrudd i
1947 var vindretningen gunstig, og skadevirkningene
ble derfor ikke serlig store. N& ventes det at Katla
nar som helst kan f& utbrudd. Det kan gé bra da og-
sa, men under uheldige omstendigheter kan et slikt
utbrudd fore til en ny katastrofe for befolkningen i
Island.

Island har praktisk talt ingen skjergard, og i syd
og delvis ogsa i sydvest ligger kyststripen like ube-
skyttet som pa Jeren. Landet i nordvest, nord og
ost er stort sett et fjordlandskap, men heller ikke i
fjordene finner man eyer og skjer som hos oss slik
at havneforholdene ofte skaper problemer ogsa her.

Befolkning og bosetting.

1 Island er storste delen av befolkningen bosatt i
byer eller tettbebyggelser langs kysten. Bare om lag
1/6 av befolkningen bor i spredt bebyggelse, og bo-
settingen mellom sentraene virker derfor mer glis-
sen enn folketallet skulle tilsi. I innlandet kan man



i mange omrader kjore i mil etter mil uten & se an-
tydning til et eneste bosted, og ogsa ved kysten er
det stedvis lange ubebodde strekninger.

Bosettingen er ogsa svert ujevnt fordelt pa de
forskjellige landsdeler.

Den overlegent storste befolkningskonsentrasjon
finner man i det sydvestlige hjerne av landet hvor
bortimot 100.000 mennesker er bosatt i 3—4 bhyer
langs en kyststripe pd 5—6 mil. Her ligger Reykja-
vik som har et innbyggertall p4 om lag 80.000 nar
man tar med den tettbebyggelse som ligger inn til
bygrensene.

En annen befolkningskonsentrasjon har man i den
midtre del av kystlinjen i Nord-Island. Kjernen i be-
folkningskonsentrasjonen her utgjeres av Akureyri
som med et innbyggertall pd om 9.000 er Islands
nest storste by. De omrader som er tynnest befolket
er de nordvestlige og ostlige deler av landet.

Nar det gjelder fordelingen péa yrker er mensteret
i Island noksa likt det menster man har i de mo-
derne industrisamfunn. Yrkesfiskerne er overras-
kende svakt representert med noe i underkant av
1/10 av yrkesbefolkningen. Det virker ogsd overras-
kende at sysselsettingen i jordbruket utgjer nesten
det dobbelte av sysselsettingen i fisket og at sia mye
som 1/4 av yrkesbefolkningen er sysselsatt i indu-
stri.

Island har en naturlig befolkningstilvekst pa om
lag 2 prosent pr. ar. Innvandring og utvandring er
omtrent i balanse slik at folketallet gker forholdsvis
raskt. Innbyggertallet, som i 1940 bare var pa om
lag 120.000, er na steget til nsermere 180.000.

Naturressursene.

For jeg kom til Island visste jeg nok at det er
mye fisk pa de islandske fiskebankene, men jeg var
noksa uvitende om hvilke naturressurser islendinge-
ne har i jordreservene og vannkraften.

At det i Island finnes savidt mye velegnet dyrk-
ningsjord er noe som virker overraskende pa de fles-
te utlendinger. P4 sine steder kan man se kvadrat-
kilometre av sammenhengende gress-sletter hvor
grunnen bestdr av dyp og nesten steinfri jord og
hvor forholdene ligger godt til rette for a bruke
maskiner bade nar det gjelder jordbearbeidingen
og hestingsarbeidet. Som regel er jorden savidt vass-
syk at den mé groftes for den kan dyrkes, men det
finnes ogsa omrader hvor grefting er helt overfls-
dig. Her er det bare & ploye og si uten & tenke pa
steinrydding og greftingsarbeid.

Det storste omrade av slikt sletteland ligger noen
mil gst for Reykjavik. Dette er Islands viktigste
jordbruksomrade, men de dyrkede arealene ligger
likevel bare som eyer i et hav av udyrket, men dyrk-
bart land. Islendingene selv mener at det bare pa
dette slettelandet vil kunne etableres rasjonelle bruk
for en befolkning pa 100.000, og jeg tror ikke at det-
te er noen overdrivelse.

Vannkraften i Island kan bygges ut til omlag det
30-dobbelte av vannkraftverkenes naveerende kapasi-
tet, og det vil ikke si sa lite. Maskinkapasiteten pa
de vannkraftverker som Island har har i dag er pa
noe over 100 MW, mens den ledige vannkraften er
beregnet & kunne bygges ut til en maskinkapasitet
pa om lag 3.000 MW. Dette er om lag 1/5 av Norges

nyttbare vannkraft, slik at det i gjennomsnitt star
mer vannkraft til disposisjon for hver islending enn
for hver nordmann.

Ogsa med hensyn til byggekostnadene for kraft-
verk synes Island & ligge forholdsvis gunstig an.
Thvertfall for en del av de steorre kraftprosjektene
vil byggekostnadene trolig ligge pa linje med billige
kraftprosjekter i Norge.

Jordvarme i form av damp eller varmtvann finnes,
som nevnt, pd en rekke forskjellige steder i Island,
og den nyttbare varmeeffekten fra denne energikil-
den er meget betydelig.

Jordvarmen nyttes né i forste rekke til boligopp-
varming og til oppvarming i drivhus. Det bor siledes
40.000—50.000 mennesker i boliger som er oppvar-
met med vann fra de varme kilder, og tallet oker
stadig. N4 er islendingene sterkt opptatt av spers-
maéalet om industriell utnytting av jordvarmen, og det
arbeides med flere forskjellige lgsninger. Blant an-
net er det planer om & bygge et kraftanlegg for drift
med jorddamp. De necdvendige horinger er allerede
foretatt, og ut fra borehullene star det n& en bro-
lende dampsoyle med et trykk pa om lag 10 atmosfz-
rer.

Hva Island er fattig pa er skog, malmer og mine-
raler. Noen skogstrekninger finnes det jo, men disse
skogene bestar av heller kortvokset og krokete fjell-
bjerk med nyplantninger av bartre innimellom. Man-
gelen pd malmer og mineraler er ganske péafallende.
I denne forbindelse kan jeg nevne at kalkbehovet
for sementfabrikken dekkes av skjellsand som pum-
pes opp fra havbunnen. Til gjengjeld er det rikelige
forekomster av skjellsand, og det ble pastatt at Is-
lands sementfabrikk far billigere kalk enn fabrikke-
ne i de land som tar kalken fra kalkbrudd.

Naeringslivet.

I Island er jordbruket en av hovernzringene, og
selv om klimaet byr pa visse problemer, ligger det
islandske jordbruket pa et relativt heyt nivi. Bru-
kene er gjennomgéende vesentlig sterre enn hos oss
(neermere 2/3 av brukene har mer enn 100 dekar dyr-
ket jord), mekaniseringen er kommet langt, og drifts-
bygningene gir inntrykk av 4 vere bade rommelige
og moderne innrettet. I denne forbindelse vil jeg
nevne at jeg tror at bruken av siloer ligger vesent-
lig lenger fremme i Island enn i Norge.

Driften er stort sett basert pa gressproduksjon
og husdyrhold. Island er jo kjent for sitt sauehold
og har en savidt stor bestand som om lag 800.000
vinterforede dyr. Likevel har jordbruket sterre inn-
tekter av melkeproduksjonen enn av produksjon av
sauekjott.

Fiskeriene i Island har en produktivitet som er
rent misunnelsesverdig for en nordmann. Her i Nor-
ge har vi om lag det tidobbelte av antall fiskere,
mens var fangst utgjer knapt det tredobbelte av is-
lendingenes fangst. Dette resultatet oppndr de til
tross for at kapitalutstyret der ikke er pafallende
bedre enn det er her hjemme. De ligger foran oss
nar det gjelder traling og har en tralerfldte som tel-
ler bortimot 50 til dels moderne fartoyer. Det er si.
Men flere av tralerrederiene har lgnnsomhetsproble-
mer, og ogsa i Island blir det tatt storre fiskekvanta
med tradisjonelle redskaper enn med tral. Jeg tror
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derfor at de islandske fiskefeltene ma vere adskillig
rikere enn vare og at de islandske fiskerne gar mer
helhjertet inn for sitt yrke.

Industrien i Island overrasker med sitt store regi-
ster av prcduksjonsomrader. Blant bransjene er fi-
ckeforedlingsindustrien, herunder fryseindustrien,
naturlig neck den viktigste, men sysselsettingen i
{iskeforedlingsindustrien er likevel mindre enn den
samlede sysseclsetting i annen industri.

Eksportindustrien i Island bestar si a si uteluk-
kende av fiskeforedlingsindustri. Hjemmeindustrien
er sammensatt av en rekke forskjellige bransjer, og
blant utvalget av produkter kan jeg nevne varer som
kunstgjodsel, sement, maskiner for fiskeforedlings-
industrien, elektriske apparater, fiskeredskaper og
fiskefartgyer. Til hjemmeindustri i et sa lite land
a veere er kunstgjedselfabrikken en stor bedrift med
en produksjonskapasitet pd om lag 8.000 tonn N pr.
ar. Ogsa sementfabrikken er en stor bedrift med
100.000 tonn sement som arskapasitet.

Utenriksokonomi og priser.

Vareeksporten fra Island domineres noksa sterkt
av fisk og fiskeprodukter. I de fleste ar etter 1950
har verdien av fiskeeksporten utgjort om lag 92 pro-
sent av den samlede vareeksport, mens 5—6 prosent
har falt p& jordbruksvarer, i feorste rekke frosset
sauekjott. Sammensetningen av de resterende 2—-<
prosent varierer en god del fra ar til ar, og bestar
for en del av produkter fra hjemmeindustrien. Blant
annet har det leilighetsvis vert eksport av mebler.

I tillegg til vareeksporten kommer valutainntekte-
ne av turisttrafikk og annen tjenesteytende virk-
somhet. Dessuten har Island valutainntekter av den
amerikanske forsvarsbasen. I de fleste ar i 1950
drene har imidlertid driftsinntektene i utenlandsk
valuta ikke oppveid driftsutgiftene, og underskottet
i driftsbalansen har derfor veert et stdende problem
i islandsk egkonomi. For 1950-arene dreier det seg
om et belgp pad 7—8 millioner dollar i gjennomsnitt
pr. ar.

Vanskene i utenriksgkonomien har tvunget Island
til & foreta flere devalueringer. Etter utgangen av
40-arene er det devaluert tre ganger, nemlig 20.
mars 1950, 22. februar 1960 og 4. august 1961, og
gjennom disse devalueringene er kursen pa dollar
satt opp fra islandske kroner 9,31 til islandske kro-
ner 42,95 som er den naverende kurs.

Kronens innenlandske kjopekraft har ogsa vist
en relativt sterk og nesten kontinuerlig nedgang.
Indeksen for konsumprisene har steget med 115 pro-
sent fra 1950 til 1960, mens byggekostnadsindeksen
har gatt opp med 155 prosent.

Hvordan det islandske prisnivaet stiller seg i sam-
menlikning med prisnivaet her hjemme er et spars-
ma som selvsagt ikke lar seg besvare eksakt. En norsk
turist tror jeg vil finne at han far mye for pengene
nar han skal betale for mat og reiser. Fisken er
svert god og sveert billig, kjottet og andre husdyr-
produkter likesa. Annerledes vil det stille seg for
en mann som skal bo der over et noe lengre tids-
rom. Han vil snart oppdage at prisen pa klesvarer
ligger klart i overkant av prisen hos oss og at pri-
sen pad mer luksusbetonte varer i en del tilfelle er
narmest prohibitivt heye.
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Levevilkdr og skonomisk vekst.

TFor ganske fa desennier tilbake var torv ett av
de viktigste byggematerialer i Island. Hesten var
uunnverlig ikke bare som trekk-kraft i jordbruket,
men ogsd som kommunikasjonsmiddel i savel gods-
som personbefordringen. Det aller meste av vegene
er hygget i var generasjon.

1 dag er neppe et eneste torvhus i bruk som men-
neskebolig, og det er ogsa meget lite tilbake & se
av rester av den gamle byggeeform. N4 bygger is-
lendingene omtrent, utelukkende i betong. Bestanden
av hester er fremdeles forholdsvis stor, men heste-
ne blir na lite brukt til annet enn som ridedyr. Bi-
ler og traktorer beserger trekk-kraften og lokal-
transporten, mens flyene i meget stor utstrekning
blir brukt til langtransport.

Spranget fra et heller primitivt bonde- og fisker-
samfunn til et moderne industrisamfunn er gjort
pa vesentlig kortere tid i Island enn i de fleste an-
dre land. Det store oppsvinget kom med den annen
verdenskrig, men utviklingen har ikke stoppet opp
i arene etterpad. I 1950-arene har vekstraten for
nasjonalproduktet ligget pa ca. 4,5 prosent i gjen-
nomsnitt pr. ar, hvilket er en hurtigere vekst enn
det det fleste land kan oppvise.

I Island er det i dag praktisk talt ingen arbeids-
ledighet, og, si merkelig det enn kan lyde, praktisk
talt ingen boligmangel. I samferdselssektoren har
Island et flyrutenett som virker helt imponerende
pad en nordmann. Biltettheten var i 1960 sterre enn
hos oss. Det var da 12 innbyggere pr. personbil i
Island mot 16 i Norge. Helse- og undervisnings-
stellet er godt utbygd selvom nivaet kanskje ligger
noe i underkant av vanlig nordisk niva.

Dette i og for seg gunstige helhetsbilde ma ngd-
vendigvis dekke over detaljer som kan sld ut i
bade positiv og negativ retning.

Nar det gjelder sysselsettingen mé& man ta i be-
traktning at arbeidskraften er usedvanlig mobil.
Landarbeidere savelsom fiskere méa relativt hyppig
ut pa vandring, og i enkelte distrikter som f. eks.
distriktene i @st-Island, er nok mobiliteten en vik-
tig forutsetning for den fulle sysselsettingen. Alle
er selvsagt ikke like begeistret over & matte vare
pa flyttefot til stadighet for & finne beskjeftigelse,
og jeg tror derfor det er riktig a si at ogsi Island
har sine distriktsproblemer selvom disse probleme-
ne neppe er av samme dimensjoner som hos oss.

Boligdekningen er selvsagt ikke 100 prosent over-
alt.. I Reykjavik tror jeg nok at en boligseker i vis-
se tilfelle vil ha vansker med & finne en akseptabel
leilighet, men jeg kan ikke belyse forholdet med
tall fordi det ikke blir foretatt noen registrering av
de boligsekende.

Vegnettet er utbygd slik at man kan kjere med
bil s& & si rundt hele Island, men kvaliteten pa ve-
gene er nok noe blandet. I distriktene har hoved-
vegene gjennomgaende et noksad jevnt dekke, og de
er forholdsvis gode & kjore pa selvom de som regel
er svert smale. Reykjavik har brede innfartveger,
men trafikktettheten er for stor for det heller lose
grusdekket, s& man mé& som regel kjore forholdsvis
forsiktig om ikke pékjenningen péa bilmateriellet
skal bli for stor.



Lonnsmottakernes reallonninger ligger antakelig
i underkant av reallenningene i Norge, men dette
er en pastand som jeg ikke kan underbygge med
tall blant annet fordi lennsstatistikken i Island er
noksa mangelfull.

Et nnnet inntrykk som jeg sitter igjen med er
at det er overraskende liten forskjell pa inntekts-
nivaet i de forskjellige naringer. En jordbruker
eller en fisker i Norge tjener vel gjennomgaende
adskillig mindre enn en industriarbeider, men slik
er det ikke i Island. Her tror jeg at fiskernes inn-
tekter ligger p& linje med, eller kanskje i overkant
av industriarbeidernes inntekter, og jeg tror ogsa
at inntektene pa en middels stor bondegard ikke
ligger serlig mye lavere enn de gjennomsnittlige
industriarbeiderinntekter.

Nar man kommer til Island blir man ikke sa lite
forundret over at islendingene kan bygge si mye
som de faktisk gjor til tross for at ogsd konsumet
ligger pa& et relativt heyt niva, og man fristes til
&4 soke forholdet forklart ved importoverskottet.
Dette er imidlertid bare delvis riktig, for Island
har ogsad en relativt hey sparing. Det hoye niviet
for savel investeringer som konsum er derfor i for-
ste rekke et resultat av dyktighet og hardt arbeid.

Islendingene arbeider hardere enn det vi gjor.
Det er mitt bestemte inntrykk. Ikke si at det er
noen steorre avvik nar det gjelder den ordinzre ar-
beidsdagen. Det jeg har i tankene er det arbeid
som utferes i den ordinsere fritiden og i feriene.
For meg s& det ut til at islendinger flest har liten
fritid til & hygge seg i. Nar feriene fra fabrikk,
kontor eller skole tar til drar noen pé sildefiske,
mens andre tar arbeid i bygg, anlegg eller annen
mer eller mindre sesongbetont virksomhet.

Egeninnsatsen i boligbyggingen er en historie
for seg.

Islendingene setter mye inn p& & skaffe seg en
pen og rommelig bolig, og den boligstandarden de
har oppnadd ligger da ogsd adskillige hakk hgyere
enn Husbank-standarden hos oss.

Men nar en islending skal finansiere sitt bolig-
bygg har han ikke si mye & hente i statsbanker
eller private kredittinstitusjoner. For boligbyggere
flest utgjeor kreditthandelen bare om lag 40 prosent
av de samlede byggekostnader. Resten mé& dekkes
av egen pengesparing eller av egen arbeidsinnsats.
Dette kan jo bli hardt, men innsatsviljen er beund-
ringsverdig, og islendingene greier det med et bra,
ja, meget bra resultat. Det blir man fort overbe-
vist om nar man ser de ofte pene og moderne bo-
ligfeltene i savel Reykjavik som andre steder i Is-
land.

Et spesielt problem for Island har sin bakgrunn
i landets isolerte beliggenhet. Islendingene er folel-
sesmessig sterkt tilknyttet til de eovrige nordiske
folk, og jeg tror at den mangelfulle kontakten med
Norden er et sterkt savn for dem. Derfor mener jeg
at vi her i Norge ber anstrenge oss mer enn vi gjor
for & skape en bedre kontakt med vart broderfolk
i vest. Det er s& mange mater & gjore det pa.

Og den som noen gang kommer til Island vil fole
at han er velkommen. Det fikk jeg rikelige erfarin-
ger for i den tiden jeg oppholdt meg der.

TRYGGHET
FOR
FAMILIEN

Ved & tegne livsforsikring med familietillegg kan
De for en overkommelig premie trygge familien
. med et belop som virkelig monner.

For nye forsikringer efter denne form yder vart
selskap allerede fra fegningen garanterte tillegg
pad 11209, (efter forsikringens utlepsar). Ga-
rantien gjelder forelpbig for de forste 6 &r.
Eksempelvis kan en 30-irig familieforsarger for
en arlig premie pa kr. 414,— fa en forsikring pa
' kr. 10.000,— som utketales ved hans 70. ar eller
| tidligere ded — med familietillegg som sikrer ut- i
. betaling av det femdobbelte belsp, kr. 50.000,—, ‘
ved ded i de forste 20 &r. I de forste 6 &r garan- \
terer Norske Liv dessuten et tillegg som i dette
tilfelle utgjor 15%, slik at den samlede utbeta-
ling ved ded for 1. januar 1968 blir kr. §7.500,—.
Henvend Dem til en av vare representanter, eller
til vart hovedkontor, Drammensveien 21, Oslo.
Tif. 44 39 50. |

NORSKE LIV

Stiftet 1844 |
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Alf S. Krog (c.0. 1937), tidligere kontorsjef i Sta-
tens Kornforretning har 1. mars tiltradt stilling som
assisterende direktor ved Moss Aktiemoller.

Eskild Jensen (c.o. 1952) er kommet tilbake fra
Norges faste delegasjon ved OECD i Paris og har til-
tradt stilling som personlig sekreter for samfredsels-
minister Bratteli.

Jan Madsen (c.o. 1949), byrasjef i Finansdeparte-
mentet ventes hjem fra Persia omkring 1. april.

Redaksjonen er klar over at Sosiatets-spalten er
meget ufullstendig. For & hjelpe pa dette ber vi alle
som har smi eller store sosiatetsnyheter & sende
noen ord til redaksjonssekreter Faye, Statistisk Sen-
tralbyrd, Oslo-Dep. eller ringe 41 38 20.

Kandidatboken

Redaksjonen har brakt i erfaring at de siste artik-
ler til kandidatboken né er sendt trykkeriet. Boken
vil f4 navnet Qkonomiske kandidater 1908—1957 og
ventes ferdig p& forsommeren. De som har bestilt
boken vil f4 den tilsendt som postoppkrav. Hvis bo-
ken ikke blir ferdig for ut pd sommeren vil utsen-
delsen ikke bli foretatt for til heosten av hensyn til
feriene. Prisen er fremdeles kr. 25,—. .



Jordbrukets avsetningspolitikk og produsentenes

selvbeskatning i Stortinget

Av cand. oecon. Kjell Salbu

Senterpartiets Hans Borgen har nok en gang vert
«drabelig pa krigsstien» — ogsi denne gang i et
jordbruksanliggende.

Tid og sted for begivenheten var 22. februar i var
Nasjonalforsamling. Stortinget debatterte da en in-
terpellasjon fra herr Borgen, som var foranlediget
av regjeringens avslag pi en sgknad fra Omset-
ningsradets flertall om forhoyelse av avgiften pa
kjott, flesk og egg.

Emnet kan muligens ved forste oyekast synes
perifert for mange okonomer. Det er det imidlertid
ikke — forsavidt som debatten i hovedsaken kom til
&4 dreie seg om felgende to interessante problemer:
Sporsmalet om hvilke avsetningspolitiske retnings-
linjer som ber felges i var jordbrukspolitikk — og
sporsmalet hvorvidt «produsentavgiftene» i jord-
bruksvareomsetningen representerer en selvbeskat-
ning for produsentene eller ikke. Underforstatt pro-
blemstilling (i hvert fall fra Senterpartiets side):
Ifall det her dreier seg om selvbeskatning, har hver-
ken regjeringen eller andre, forbrukerne f. eks., noe
med hvorledes jordbruksorganisasjonene forvalter de
midler som nevnte avgifter innbringer.

Det er ingenlunde enkle problemer man her star
overfor. Dette med produsentenes selvbeskatning
kunne vel ogsi vere emne for en teoretisk avhand-
ling omkring skatteoverveltingens forutsetninger og
virkninger.

I alle fall synes det utillatelig & forenkle proble-
met pd den mate som herr Borgen og enkelte av
hans partifeller gjorde det under debatten i Stor-
tinget; — hvor f. eks. herr Borgen kategorisk av-
viste den tidligere formannen i Forbrukerradet, som
hevdet at en avgiftsforhgyelse til syvende og sist
ville ramme forbrukerne, med & si at «.... det er
produsenten selv som dekker deunne utgift ved trekk
i slakterioppgjerenes.

Utvilsomt er dette virkningen i feorste omgang,
sett ut fra den enkelte produsents syn — og herr
Borgen er jo selv jordbruksprodusent. Men er det
egentlig sagt «noe» om de endelige prisvirkninger
av et slikt avgiftspalegg?

Det skal villig innrgmmes at det i praksis ofte
kan veere vanskelig & gi entydig svar pa spersmaélet
hvorvidt man her str overfor en selvbeskatning av
produsentene eller ikke. Hvor meget prisen til for-
brukere pa forskjellige produkter kan endres gjen-
nom palegg av avgifter, vil under fri prisdannelse
bl. a. avhenge av tilbydernes og ettersporselens re-
lative stilling p4 markedet til enhver tid.

Under det omfattende system med offentlige og
bransjevise reguleringer som den aktuelle jord-
brukspolitikk instituerer og med den sterke stilling
dette system, synes det imidlertid allerede generelt
jordbrukets omsetningsorganisasjoner er blitt gitt i
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dette system, synes det imidlertid allerede generelt
sett & vere grunnlag for den antagelse at slike
produsentavgifter i det vesentlige vil bli veltet over
pa forbrukergruppene og saledes ha prishevende virk-
ninger.

Hva spesielt kraftforavgiften angar, en avgift som
produsentene automatisk utreder som en del av sinc
produksjonsomkostninger, synes dette uten videre
adpenbart. Ser man spesielt pd avgiften til Omset-
ningsradet, kan det i denne forbindelse ha sin inter-
esse a vise til at Budsjettnemnda for Jordbruket ope-
rerer med nettopriser nar jordbrukets lonnsomhet
skal vurderes. Budsjettnemndas beregnede «pris til
produsent» fremkommer m.a.o. forst nar det er gjort
fradrag for avgiften til Omsetningsradet, saledes at
totalregnskapet for jordbruket vil vise en desto lave-
re produsentinntekt jo hoyere avgiften til Omset-
ningsradet er. Og da det vel er grunn til & anta at
Budsjettnemndas totalregnskaper legges til grunn
bl. a. under forhandlinger om nye jordbruksavtaler,
skulle vel dermed grunnlaget ogsa veere tilrettelagt
for heyere forhandlingskrav fra jordbrukets side —
og hoyere desto steorre avgiften til Omsetningsradet
er. Dersom dette ikke er en for dristig antagelse,
skulle vi vel her sta overfor et relativt klart tilfelle
av skatteovervelting. Jeg gar ut fra at Sosialgkono-
mens spalter vil std apne for eventuelle motinnlegg
pa dette punkt.

Debatten omkring de avsetningspolitiske retnings-
linjer synes for evrig & avdekke et motsetningsfor-
hold mellom representanter som gar inn for en av-
setningsordning 100 prosent i regi av jordbrukets
omsetningssentraler og representanter fra forskjellige
partier som har mer tro pa en avsetningsordning ba-
sert pa et samarbeid mellom den jordbrukskoopera-
tive og private sektor innenfor handel og tilvirkning.

Personlig kan jeg vanskelig forstd hvorfor vére
hjemlige jordbruksorganisasjoner alene skulle mest-
re avsetning og eksport av norske jordbruksproduk-
ter bedre enn hva tilfelle er for jordbruksorganisa-
sjonene i andre, ledende vesteuropeiske land. S&vidt
jeg vet satses det bade i Danmark, Holland og Sveri-
ge pa forskjellige grader av samarbeid mellom den
jordbrukskooperative og private sektor bade nar det
gjelder foredling, avsetning innenlands og eksport av
jordbruksprodukter. Og nar man gjor det, er det vel
fordi et slikt samarbeid har vist seg & gi de relativt
beste resultater — ikke minst for jordbruksneeringen.

Skulle ikke tiden nu veere inne for en oppmyking
av standpunktene i s& henseende hos vare hjemlige
jordbruksorganisasjoner ?

Vi ser av stortingsdebatten at tanken om & begynne
et slikt samarbeid innenfor rammen av bransjerad
eller samarbeidsrad ble nevnt. Det synes jeg lyder
fornuftig.



Reduksjon av lepende importoverskott')

Av stud. oecon. Berit Haraldsen

l.
Innledning.

Det er vanlig 4 sette opp et regnskap over dc
transaksjoner som et land har med andre land i en
bestemt periode f. eks. et &r. Et slikt regnskap kal-
les for landets betalingsbalanse overfor utiandet
eller for landets utenriksregnskap. Utenriksregnska-
pet kan deles i tre deler, driftsregnskapet, rente- og
stonadsregnskapet cog kapitalregnskapet. Driftsregn-
skapet viser hvilke vare- og tjenestetransaksjoner et
land har hatt med utlandet i lepet av perioden. Det
er gjerne saldoen pa driftsregnskapet vi tenker p4,
nar vi snakker om at land har et lgpende eksport-
eller importoverskudd. Et importoverskudd vil si at
importen av varer og tjenester overstiger eksporten.

Arsaken til dette kan veere at landet er i ferd med
a bygge opp sin industri og trenger til dette {ormalet
a4 importere kapitalgjenstander, som det selv kanskje
ikke kan produsere pa det utviklingstrinn som det né
befinner seg pa. Eller grunnen til den store irnporten
kan veere at prisnivaet i landet er heyere enn pris-
nivaet i andre land (regnet i landets egen valuta) slik
at folk synes det er fordelaktigere & kjope de impor-
terte varene istedenfor de som landet selv produse-
rer.

Et importoverskudd betyr at landet enten ma teere
pa sin valutabeholdning eller forsgke & oppni kreditt
eller 1an i utlandet. En slik fremgangsmate kan vare
forsvarlig over kortere tid, men dersom importover-
skuddet gjor seg gjeldende i lengre tid, ma tiltak
treffes for & redusere dette.

1.

En enkel Keynes-modell til belysning av hverdan
et land kan redusere siit importeverskudd.

Et land kan redusere sitt importoverskudd ved en-
ten a4 oke eksporten eller ved & redusere importen
eller gjore begge deler. Jeg vil i det folgende sette
opp en enkel Keynes-modell som vil vise hvilke til-
tak som kan treffes for a oppna dette.

Jeg vil bygge pa forutsetningene om 1) konstante
priser og at 2) tidsfaktoren er uten betydning . denne
analysen. Det vil si at modellen er statisk.

Til & betegne de gkonomiske variable i samfunnet
vil felgende symboler bli benyttet:

1). Eksamensbesvarelse til Grunnkurs i ekonomigk teori
II (ny ordning). Karakter 2.25. Den fulle oppgavetekst
lyder:

«Sett at et land har stort lopende importoverskott
og onsker & treffe tiltak for & redusere overskottet.
Nevn noen av de viktigste tiltak som kunne komme pa
tgxlf{ og gjor kort greie for hvordan tiltakene antas &
virke».

= antall sysselsatte

= nettonasjonalproduktet

= privat konsum

offentlig korsum

= private nettoinvesteringer

= offentlige nettoinvesteringer

= eksporten

= importen

= rentenivéet (gjennomsnittlig)

= skatter = det offentliges inntekter
Mellom de gkonomiske variable hersker det fol-

gende relasjoner:

Hroamz
Il

HS W

0) N =g(R)

DR =C+I+C+ L +A-B
2) C =F(R-T)

3) I =h(r)

4) B =B(C, I, Cy, Ln)

5) A = autonomt gitt

6) r = autonomt gitt

7) Cy = autonomt gitt

8) In = autonomt gitt

9) T = autonomt gitt

Relasjon nr. 0 viser sammenhengen mellom antall
sysselsatte og netto nasjonalproduktet. Det er en
én-éntydig ligning mellom N og R. Vi kan derfor
finne R som en funksjon av N, R = ¢ (N). Denne
funksjonen er samfunrets produktfunksjon, som viser
at produktet bare er avhengig av tilsatt arbeids-
kraft. Vi kan tenke oss at arbeidskraften i farste
omgang er malt i timeverk, og at det antall time-
verk som e